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punct de lucrupunct de lucru

sediu central
CONSTANȚA

1 depozit - 1800m² - 1350 paleți
Autoturisme – 25
Autoutilitare vending - 21
Autoutilitare livrare – 9 

BUCUREȘTI

1 depozit - 2100m² - 1860 paleți
Autoturisme – 20
Autoutilitare vending - 13
Autoutilitare livrare – 8 
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C U P R I N S

• Informații generale
Misiune și Obiective• 
Istoricul și valorile organizației• 
Evoluția indicatorilor financiari• 
Locații, Depozite & Flotă auto• 
Parteneri, Echipa de vânzări și poziția noastră în piață• 
Obiective 2021• 
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I N FO R M A Ț I I G E N E R A L E
• Înființată în 07.03.1991 

• Domeniul de activitate: Comerț cu ridicata
• Capital Social: 3 200 000 RON
• Cifră de afaceri: 

      

• 2011:  98.028.392 RON
• 2012:  76.875.098 RON
• 2013:  79.675.000 RON
• 2014:  68.362.515 RON
• 2015:  57.628.683 RON

• 2016:  61.613.711 RON
• 2017:  65.678.134 RON
• 2018:  81.105.441 RON
• 2019:  81,735,027 RON
• 2020:  69,355,586 RON

• Număr angajați în 2020:118
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M I S I U N E & O B I EC T I V E
• Misiunea noastră este de a satisface nevoile clienților prin
personal profesionist, cu produse de calitate, mărci de renume
și servicii cu valoare adăugată.

      
Deviza noastră: “Mereu în mișcare"

• Obiectivul nostru este de a câștiga și consolida
poziția de lider pe piața distribuției de produse
food - nonfood prin calitate și profesionalism,
pentru a fi recunoscuți ca parteneri de referință
de către clienții și furnizorii noștri.
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COMPANIA DUO

SCHIMBAREA 
PROFILULUI
COMPANIEI

PERIOADĂ
DE ASCENSIUNE

NOUL SCOP ATINS

1991

1994-1999

2001-2003

2004

2005

SEMNAREA UNOR
NOI CONTRACTE2006

2007

PLINĂ ASCENSIUNE

2008

2009

2010

2011

2012

NOI FOCUSURI

2013

2014

a fost înființată 
prin deschiderea
unui magazin de
cartier, având ca

obiectiv vânzarea
cu amănuntul.

Semnarea contractului
cu KNOR SI ROTHMANS

marchează începutul
unei companii cu profil

de activitate de
distribuție.

1999 se semnează
cu contractul cu

NIVEA

Se semnează
conctractul

cu JOE IBC și
Johnson Wax

NOI CULMI ATINSE
Dublarea cifrei de

afaceri print încheierea
contractului de 
distrubiție cu

NESTLE
ROMÂNIA

Creșterea cifrei de
afaceri în acest an

s-a majorat cu
30% față de anul

anterior

CREȘTERE
ACCELERATĂ

Creșterea cifrei de
afaceri cu 90% față
de 2005 ca urmare

a preluării distribuției
NESTLE în județele
Ialomița, Călărași

și București

Creșterea cifrei de
afaceri cu 65% față
de 2006, semnarea

unor noi contracte cu
Star Foods, Tnuva,

Zwanenberg și Ulker.
Crearea diviziei Ulker

București.

Creșterea cifrei de
afaceri cu 73%

Semnarea contractului de
distribuție cu Dr. Oetker.

Formarea diviziei
Ulker-Dr. Oetker.

Obținerea certificării
ISO 9001:2008.

ECHILIBRU
Menținerea

cifrei de afaceri
în comparație cu

anul 2008

NOI OPORTUNITĂȚI
Creșterea cifrei de

afaceri cu 1% față de 2009
Se semnează contractul

de distribuție cu
Nestle Ice Cream.

Înființarea rețelei de
distribuție în Județul

Prahova. 

ERA MODERNIZĂRII
Înființarea diviziei alimentare

BUCUREȘTI.
Semnarea contractelor cu
Strauss și Mandy Foods.
Schimbarea sistemului

de management și
contabilitate cu un nou

software ERP.
Inaugurarea site-ului. NOI CONTRACTE

Semnarea contractelor
cu Hame, Kamis,

Orlando’s și Kraft Foods.
Înființarea diviziei
Nestle Vending în

București

Creșterea cifrei de
afaceri cu 3,2% față

de anul 2012.
Sporirea focusului

pe canalele alternative
de vânzare-exporturi,

online.
EXTINDEREA LA
NIVEL NAȚIONAL

Semnarea contractelor
de distribuție cu 

furnizorul de țigări JTI.
Listarea importurilor DUO

în International Key Accounts.
(KAUFLAND & REAL)

MENȚINEREA
FOCUSULUI

NOI CONTRACTE

STABILITATE MENȚINEREA
CIFREI DE AFACERI

2015

2016

2017

2018

2019

2020

2021 - PREZENT

Listarea importurilor
DUO în IKA

Semnarea contractelor
cu Auchan România,
Carrefour România,

Cio & Terrabisco.

Creșterea Cifrei
de importuri cu 84%.

Creșterea cifrei de
afaceri cu 6,5%.

Semnarea contractelor
cu Pambac și

Annabella.

Accelerarea focusului
pe importuri.

Stabilizarea portofoliului
de distribuție și focus
pe furnizorii actuali.

MENȚINERE FOCUS
Creșterea cifrei de

afaceri cu 23%.
Menținerea focusului

pe importuri.
Semnarea de noi

contracte cu distribuitori
regionali pentru

produsele importate.

Semnarea unui nou
partener pe Constanța,

Dobrogea Grup.
Semnarea contractului

cu Mega Image România.

STAREA PANDEMIEI
Livrarea importurilor noastre

și în rețeaua Rompetrol.
Semnarea contractelor cu

noi parteneri pe
zona Constanța:

Interbrands și
Riso Scotti.

Semnare contracte cu
Rometrol, Emag, Noriel,

Douglas, Elefant.roIS
T

O
R

IC
U

L 
C

O
M

P
A

N
IE

I



2004

2002

2000

1998

1996

1994

69,335,586

65,678,134
61,613,711

57,628,683
68,362,515

47,790,876

1992

81,735,027

79,675,000
73,642,000

98,018,000
102,764,058

101,513,062
105,686,195

71,761,052

24,609,424
19,204,263

11,870,252
9,293,627
9,862,467

7,060,435
3,353,879

1,075,083
813,187
501,527
47,483
207,888
115,919
20,724

81,105,441

2006

2008

2010

2012

2014

2016

2018

2020

Graficul din figura alăturată este exprimat în lei
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ECHIPA
Motorul afacerii noastre 

Bine pregătiți, motivați și implicați
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VA LO R I L E O R GA N I Z AȚ I E I
• Calitatea
    • Produse comercializate și produse oferite

 • Provocare permanentă   
 • Sursa progresului   
 • Recunoscuți de clienți, respectați   

       de furnizori

PARTENERI
C L I E N Ț I Ș I F U R N I ZO R I

Ne focusăm atenția pentru a identifica nevoile dumneavoastră
si ne organizăm pentru a le satisface. 
Vă respectăm pentru a fi respectați

(baza unei relații pentru a garanta succesul pe termen lung)
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PA RT E N E R I
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O B I EC T I V E 2 0 2 1
•Optimizarea profitabilității față de  2020
Continuarea optimizării stocurilor versus•

  v ânzarea  medie  zilnică
•Menținerea numărului de clienți pe județele
   în  care  activăm
•Creșterea cifrei de afaceri pe articolele 
importate de la furnizorii noștrii cu 5% față de 
2020

•Îmbunătățirea sistemului de management al 
calității
•Expansiunea  businessului în canale alternative 
de v ânzare  precum  IKA  &  Gas  Stations
•Menținerea  focusului  pe  canalul T T
•Creșterea cifrei de afaceri cu 5% față de nivelul 
anului  2020
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EC H I PA
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BUCURESTI

FOOD - 1ASM - 11SR

NON-FOOD - 2SR

VENDING - 1ASM - 12SR

TULCEA

FOOD - 1SR

NESTLE - 1SR

NON-FOOD - 1SR

VENDING - 4SR

IALOMITA&CALARASI

NON-FOOD - 1SR

VENDING - 4SR

CONSTANTA

FOOD - 1ASM - 4SR

NESTLE - 1ASM - 4SR

MIXTĂ - 1SR

AVATAR - 1SR

NON-FOOD - 1ASM - 3SR

VENDING - 1ASM - 12SR

INTERSNACK - 1ASM - 5SR



VĂ MULȚUMIM PENTRU
ALEGEREA SERVICIILOR

NOASTRE!
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